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关于久和新科技开展京东方手机盖板
代理业务的分析报告
JZZFB-报告-2024-05
 
5月31日，战略发展部接到《关于久和新科技（深圳）有限公司申请京东方手机盖板代理业务的报告》（以下简称《报告》），现就有关情况报告如下：
    一、业务背景
    久和新科技与京东方杰恩特喜科技有限公司（以下简称“杰恩特喜”）就代理其手机盖板产品进行了商务洽谈。杰恩特喜是京东方控股子公司，华为昆仑玻璃手机盖板独家制造商，产品主要用于华为手机高端机型，供货给华为指定的手机模组加工厂京东方和维信诺科技股份公司（下称“维信诺”）。据杰恩特喜介绍，随着华为手机销售逐步上量，其按京东方要求重点服务京东方内部公司，对京东方体系外公司计划通过第三方代理商模式进行销售。目前，华为OLED手机屏供应商只有京东方和维信诺两家。
二、业务基本情况
（一）业务链条情况
该业务链条主要围绕华为手机屏幕开展，手机屏幕主要由盖板玻璃、触控模组、显示模组三部分组成。
图1  手机屏幕主要组成
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盖板玻璃，是手机屏幕最外层起到保护手机的部件。昆仑玻璃盖板是华为联合国内顶级材料科学家共同自主研发的新型、高品质特种纳米微晶玻璃盖板，主要用于华为手机的高端机型。
    触控模组，可实现触控感应，是当前智能手机必备组件，提升人机交互体验。
    显示模组，主要以LCD（液晶显示屏）和OLED（有机发光二极管）为主。
（二）业务链企业情况
    该业务链上游为杰恩特喜，下游为合肥维信诺电子有限公司（下称“合肥电子”）和广州国显科技有限公司（下称“广州国显”）、维信诺，合肥电子、广州国显为维信诺参股公司。（业务链条企业基本情况详见附件1）
杰恩特喜，负责昆仑玻璃手机盖板制造和销售，并向合肥电子、广州国显供应手机盖板；
合肥电子、广州国显，负责将触控和显示模组及昆仑玻璃盖板贴合为手机屏幕，并销售给维信诺；
维信诺，直接与华为对接，并将手机屏幕销售给华为。
（三）业务合作模式
久和新科技在原杰恩特喜与维信诺合作链上增加一个环节， 即久和新科技从杰恩特喜采购手机盖板，销售给合肥电子和广州 国显。合作前，久和新科技需取得杰恩特喜昆仑玻璃手机盖板代 理商资质，成为京东方体系外独家代理，同时杰恩特喜将协助取 得维信诺供应商代码。（图 2 中红色线路为久和新科技拟与杰恩特喜的合作模式）
图2 合作模式杰恩特喜
京东方
维信诺(002387)
杰恩特喜生产昆仑玻璃手机盖板——维信诺模组厂生产手机屏——华为
杰恩特喜生产昆仑玻璃手机盖板——京东方模组厂生产手机屏——华为
华为
合肥维信诺电子有限公司
广州国显科技有限公司
久和科技









合作主要商务条款：
（1）代理费：2.5%;


（2）结算条件：久和新科技全款支付后，杰恩特喜2～3天内发货，广州国显和合肥电子确认收货后月结60天内付款，无预付款、不提供任何担保。（与杰恩特喜和广州国显结算条件一致，久和新科技已现场查阅相关资料）；
（3）品质售后：由杰恩特喜负责，客户对久和新科技的品质要求，久和新科技背靠背转移给杰恩特喜；
（4）物流运输：按与久和新科技签订的订单要求，由杰恩特喜负责发货到久和新科技指定的仓库（广州国显或合肥电子的仓库）；
（5）久和新科技取得杰恩特喜昆仑玻璃手机盖板代理商资质后，只能销售给杰恩特喜指定客户。
以上条款与深九发秦友华总经理核实确认，并表示条款也与杰恩特喜相关负责人逐一确认。
三、业务价值分析
业务开展过程中，久和新科技取得代理商资质后无法随意拓展下游客户，也无法接触到华为、京东方等客户资源，难以积累客户和渠道资源，久和新科技实质是在业务链条中垫资以及为九洲贡献营收规模。规模及盈利情况测算：
根据《报告》预测，每月出货额1亿，全年出货12亿，按账期96天计算（现杰恩特喜业务账期），资金周转率为4次/年，匹配业务资金3亿。业务利用现有团队运营，除财务费用、信保费用外无其他额外费用。经测算，预计全年营收10.6亿，毛利率2.5%、利润率0.7%、盈亏平衡点6.1亿/年，如业务量不达预期，将承担盈亏平衡点差额部分的资金成本损失。
表1 手机盖板业务盈利测算（单位：万元）
	序号
	指标名称
	按年测算
	备注

	1
	出货额
	120000
	按月出货额1亿测算

	2
	代理费
	3000
	按代理费2.5%测算

	3
	采购额
	117000
	

	4
	营业收入
	106195 
	按增值税税率13%测算

	5
	营业成本
	103540 
	按增值税税率13%测算

	6
	税金及附加
	113 
	按附加税12%、印花税0.03%测算

	7
	财务费用
	1185
	3亿资金按集团年化利率3.95%测算

	8
	信用保险费
	600
	按出货额0.5%，按现合作费率预计

	9
	利润总额
	757 
	

	10
	毛利率（%）
	2.5%
	

	11
	利润率（%）
	0.7%
	

	12
	盈亏平衡点
	61240 
	


四、与四川科瑞对比分析
四川科瑞在分销行业具有一定的基础能力和市场规模，现将久和新科技拟开展的手机盖板代理业务与四川科瑞进行对比分析，该业务除资金周转天数快于四川科瑞外，在代理品牌及级别、渠道体系、下游客户、毛利率、利润率等方面均劣于四川科瑞，该业务对上下游无实质控制权。
表2 与四川科瑞对比分析
	项目
	四川科瑞2023年
	久和新科技拟开展业务
	优劣势分析

	所属行业
	ICT分销
	手机盖板代理
	-

	代理品牌及级别
	全国总代资质 2 个：
长城超云、360 网安 
区域总代理资质 6 个：
联想ThinkPad 产品
戴尔外星人产品
华为存储设备
超聚变智能计算产品
曙光宁畅智能计算产品
锐捷网络设备
	杰恩特喜昆仑玻璃手机盖板代理商，该手机盖板仅能用于华为手机
	劣势：该业务代理产品单一

	渠道体系
	主要面向L1级代理商以及主流电商平台、银行电商平台，下设8个区域分支机构
	无
	劣势：该业务不需要渠道体系建设

	下游客户
	代理商、集成商、零售商、行业用户及个人消费者
	广州国显、合肥电子
	劣势：该业务下游客户由杰恩特喜指定

	毛利率
	3.65%
	2.5%
	劣势：该业务毛利率低于科瑞

	利润率
	1%
	0.7%
	劣势：该业务利润率低于科瑞

	资金周转天数
	123天
	96天
	优势：该业务资金周转天数快于科瑞


五、业务风险分析
该业务在下游客户无预付款的情况下，久和新科技全款垫付（久和新科技现有供应链业务均预收客户20%—30%货款），主要风险点为下游客户回款风险。
根据《维信诺：2023年年度报告》披露，2023年广州国显向维信诺的销售额17.6亿，同比增长80%，应收账款+应收票据27亿，同比增长101%，应收账款增速高于营收增速；合肥电子2022年刚成立，暂未有大额应收。根据合作模式，广州国显、合肥电子均通过维信诺回款，但维信诺近三年连续亏损，且2023年应收账款同比增长45%，高于营收增速（-20.4%），同时2023年末货币资金67亿，短期债务131亿，短期债务压力较大，资金链承压。
表3 维信诺近三年财务情况（单位：亿元）
	指标名称
	2023年
	2022年
	2021年

	营业收入
	59
	75
	45

	利润总额
	-50
	-32
	-25

	资产负债率（%）
	72
	62
	55

	经营性现金净额
	22
	28
	19

	投资性现金净额
	-18
	-15
	-11

	筹资性现金净额
	-4
	-1
	-5

	货币资金
	67
	65
	40

	短期债务
	131
	112
	69


    同时，经深九发王兵董事长、秦友华总经理、仲卫东副总经理三人现场查阅，杰恩特喜和维信诺签署有保证回款协议，协议约定如维信诺不能按时付款，杰恩特喜有权停止发货，并将逾期信息披露给华为，维信诺无条件同意华为将应付维信诺货款优先支付给杰恩特喜，华为内部针对上述协议出具了会议记录（同意杰恩特喜停止发货，华为停止对维信诺付款）。杰恩特喜口头同意该条款同样适用于久和新科技，后续重新签订协议。根据华为会议记录内容，并不能保证该业务按时回款。
六、结论
[bookmark: _GoBack]该业务对久和新科技拓展华为、京东方等客户资源无价值，属于纯资金驱动贡献营收规模业务，最大风险点在于下游客户维信诺的资金支付能力。
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战略发展部
                              2024年6月10日


附件1
业务链条企业基本情况
	上下游客户
	基本情况
	2023年业绩

	上游
客户
	杰恩特喜
	成立于2019年，京东方子公司（持股70%），位于江苏省吴江区，主营新材料技术推广服务；研发、生产、销售TFT-LCD、PDP、OLED等平板显示屏、显示屏材料（6代及6代以下TFT-LCD玻璃基板除外）。公司注册资本10.5亿，是京东方旗下唯一一家玻璃盖板制造商。北京京东方视讯科技有限公司出资比例70%、韩国JNTC CO,. LTD出资比例30%。
	2023年营收20亿，2024年预计30亿

	下游
客户
	合肥电子
	成立于2022年，位于合肥市新站区，主营显示屏、显示屏材料制造等。公司注册资本15.3亿，民营企业，其中维信诺（002387）出资比例45.5%，合肥东欣投资有限公司出资比例45.5%，合肥鑫城控股集团有限公司出资比利9.1%。
	2023年营收494万（同比增长59.7%），利润亏损9661万（同比增亏629%），资产负债率46.6%

	
	广州国显
	成立于2019年，位于广东省广州市，主营显示屏、显示屏材料制造等。公司注册资本56亿，国有企业（国资委实际控股），其中维信诺（002387）出资比例17.9%，广州新型显示科技投资合伙企业（有限合伙）出资比例74.8%，广州市城区产业投资集团有限公司出资比例7.3%。
	2023年营收87.5亿（同比增长126%），利润8168万（同比下降35%），资产负债率72.7%

	
	维信诺 （002387）
	成立于1998年，公司注册资本13.7亿，位于江苏省苏州市，民营企业，主营显示器及模块产品的研发、生产、销售、技术咨询、技术服务 公司专注OLED事业20余年。
	2023年营收59亿，同比下降20.4%；利润-50亿；毛利率-35%；资产负债率72.33%；2023年应收账款同比增长45%，高于营收增速；2023年短期债务压力较大，资金链承压，货币资金67亿，短期债务131亿




附件2
关于手机盖板代理业务的财务意见
2024年6月10日，财务管理部收到战略发展部《关于久和新科技开展京东方手机盖板代理业务的分析报告》，以及久和新科技《关于久和新科技（深圳）有限公司申请京东方手机盖板代理业务的报告》（以下简称《报告》），财务管理部就开展该业务的经济性、风险性以及资金资源匹配论证，具体意见如下：
    一、业务经济性分析
    业务模式：久和新科技成为杰恩特喜昆仑玻璃手机盖板代理商，购买昆仑玻璃手机盖板后，销售给维信诺下属的合肥维信诺及广州国显。上下游最终控制方分别为京东方和华为。
    资金需求：申请集团为其提供3亿专项借款。
    预期收益：每年预计增加营收10.6亿、利润757万，年化投资回报率2.5%，投资回报率为四川科瑞增量资金年化投资回报率（2.5%—4.6%）的下限。
  表1：投入产出情况表  单位：万元
	期间
	投入
	产出
	年化投资
回报率
	四川科瑞增量资金年化投资回报率

	
	
	营业收入
	利润总额
	
	

	2024年6-12月
	3亿元
专项资金
	53,097 
	379 
	2.52%
	-

	运营1年
	
	106,195 
	757 
	2.52%
	2.5%-4.6%

	1. 营业收入按照月出货量1亿测算，销项税率为13%；
2. 毛利差为获取的代理费2.5%；
3. 利润在毛利额基础上扣除税金及附加（进销项税率均为13%、附加税为12%、印花税为购销额的0.03%）、信保费用率按出货额的0.5%测算（当前业务的信保费率0.3%—0.7%，折中计算）、资金成本按照总部年化借款利率3.95%测算


2、 业务风险性分析
（一）业务缺乏成长价值
结合战发部对该业务价值分析，该业务上下游受限较多，无法通过该业务接触到京东方或华为客户资源，无法将该产品销售给其他非杰恩特喜指定客户或通过该渠道销售公司其他产品，该业务的成长性不足。
（二）下游财务状况不佳
该业务最终由维信诺销售给华为并收款，而维信诺已连续三年大额亏损且亏损面持续扩大[footnoteRef:0]。截至2023年底，维信诺应付票据及应付账款共计93.14亿，同比增长58%，其经营性现金流近三年均为正主要依靠挤占供应商货款实现，且其盈利能力和营运能力均出现较大下滑。 [0:  数据来源于维信诺公开年报。] 

表2：维信诺近三年财务情况  单位：亿元
	指标名称
	2021年
	2022年
	2023年

	营业收入
	62.14
	74.77
	59.26

	利润总额
	-22.61
	-31.75
	-50.47

	毛利率
	2.73%
	-4.72%
	-35.29%

	资产负债率
	54.37%
	62.05%
	72.33%

	应付票据及应付账款
	39.76
	58.92
	93.14

	经营性净现金流
	22.85
	28.45
	21.66


（三）业务长期占用资金，存在较大退出风险
《报告》未规划业务退出路径，如久和新科技无法通过银行贷款置换该笔专项借款，初始投入资金将长期占用难以收回。该业务将导致久和应收账款同比增加438.60%，若应收账款逾期，信用减值和垫资将对利润和经营性现金流质量产生重大影响。
3、 集团资金匹配性分析
（一）总部新增投入均为债务融资
2024年预算，集团新增36.08亿债务融资用于产业投入，若新增该项预算外业务投入，预计集团年末银行贷款余额为219.77亿，资产负债率为72.75%，负债占营收规模接近50%，已处于银行监管红线边缘，融资空间严重不足，且低息授信已基本用尽。
（二）久和新科技缺乏自身能力匹配
截止2023年底，久和新科技资产负债率96.44%，已无银行授信余额，由于最近一年资产负债率高、报表亏损、经营性现金流净额为负，增加银行授信的难度非常大。
表3：久和新科技近四年财务情况  单位：万元
	项目
	2020年
	2021年
	2022年
	2023年
	复合增速

	营业收入
	33835
	52127
	37587
	55176 
	18%

	利润总额
	58 
	111
	20
	-1599
	-403%

	利润不含信用减值
	137
	313
	292
	-117
	-195%

	资产负债率
	87%
	90%
	87%
	96%
	3%

	经营性现金流净流
	-247
	-7318
	4757
	-7458
	-212%


（三）资源投入的机会成本较高
根据集团“十四五”发展战略，军工板块和各军团非上市公司2024—2025年的资金需求较大，预计增加投入50亿。因该业务的经济价值和成长价值均低于其对标公司四川科瑞分销业务，在资源不足的情况下，投入该业务将挤占对其他核心产业的资源投入。长期来看，机会成本大于机会收益。
四、结论
为实现价值最大化，有限的资金资源需投入到回报更高或具备战略意义的产业，支撑集团核心战略决策落地。根据战略发展部的报告，该代理业务仅用于贡献营收规模无其他附加价值，不属于集团战略重点支持方向；此外，该客户曾存在逾期记录（调查时对方口头表达仅1笔）且近年来偿债压力大幅增加，无有效的措施确保收回垫资资金。
综上，建议审慎考虑上述业务。


                                        财务管理部
2024年6月13日





附件3
关于手机盖板代理业务的法律意见
2024年6月10日，法务审计部收到战略发展部《关于久和新科技开展京东方手机盖板代理业务的分析报告》，结合相关情况，就该业务提出如下法律意见：
一、该业务模式与国务院国资委发布的《关于规范中央企业贸易管理严禁各类虚假贸易的通知》（国资发财评规[2023]74号）第四类“不准开展任何形式的融资性贸易。融资性贸易合同条款通常存在垫资、融资、借款本金、借款利息等借款合同常见表述，本质是无商业实质、以贸易业务为名对外提供资金，或通过结算票据、办理保理、增信支持等变相提供资金，为上下游企业提供融资便利，充当融资通道，极易滋生腐败。融资性贸易资金方缺乏对货权的实际掌控，缺少对货物市场波动的关注，存在巨大资金风险，必须严格禁止”相似，存在合规风险。
二、提请注意
1.中信保已经明确，对涉及贸易类的国内险业务停止承保；
2.鉴于合肥电子、广州国显不能向久和新科技提供有效的担保措施，建议审慎评估该业务开展的可行性。
                               
                                    法务审计部
                                  2024年6月10日


附件4
关于久和新科技（深圳）有限公司申请京东方
手机盖板代理业务的报告

九洲集团战发部：
久和新科技（深圳）有限公司（“以下简称久和”）在产业转型升级过程中，抓住京东方、锡产微芯等核心资源，重点开拓行业标杆客户并力求建立稳定的供求关系，现久和申请代理京东方手机盖板业务的具体情况介绍如下：
一、业务背景介绍
（一）久和业务转型情况
为落实集团严控规模业务经营风险、严格控制贸易业务规模的要求，久和坚持“做专做稳产业供应链、做优做精产品代理业务、产业供应链带动产品代理业务双轮发展”的经营思路，有序降低规模业务，重点在显示及元器件领域的头部企业生态圈拓展低风险、可持续的供应链和产品代理业务。
目前，在显示领域，公司已取得京东方、华星光电、维信诺三家显示行业头部企业的代理权；在元器件领域，已取得珠海亿智AISOC芯片、泰特科技、深圳九章等八家芯片企业代理权。从代理模式上看，与头部企业为渠道模式，即公司按照厂家要求备货，厂家将客户资源释放给我方，由我方负责跟进完成产品销售服务。该模式风险低，有利于公司在目前公司技术能力不足、团
                                                                                                        客户第一  奋斗为本
[image: 46444ccd5ad2cf0ec33c6575ac9db74]                                                                                                                整体至上  团结协作
自我革新  开放包容
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队尚不成熟的情况下实现转型发展，不足是客户与原厂关系密切，技术选型、售前支持基本由原厂负责，公司更多发挥通道作用，导致毛利率较低（2%—4%左右）；与中小企业合作以产品推广为主，即我方取得代理权后，在原厂支持下，利用自身资源主动拓展客户达成交易。该模式优势在于自身拓展的客户黏性好，可持续交易，且毛利率较高（通常在5%—10%），不足是对团队的销售能力、交付能力要求较高。从目前经营效果上看，与显示领域头部企业合作风险小，且此种模式对公司的营收占比远大于元器件产品代理。因此，公司认为，应继续发展渠道代理模式。
（二）京东方手机盖板业务前期接洽情况
4月19日，经京东方集团相关领导引荐，公司与京东方杰恩特喜科技有限公司（以下简称“杰恩特喜”）销售负责人就代理其手机盖板产品进行了商务洽谈。据悉，杰恩特喜是华为昆仑玻璃手机盖板独家制造商。昆仑玻璃是华为联合国内顶级材料科学家共同自主研发的新型、高品质特种玻璃，因其价格较高，主要用于华为手机中的高端机型。
据杰恩特喜方面介绍，其生产的手机盖板直接销售给华为指定的手机模组加工厂京东方和维信诺。随着华为手机销售逐步恢复上量，杰恩特喜按京东方集团要求重点服务京东方模组厂，对维信诺则希望通过代理模式完成销售。
公司认为，成为华为昆仑玻璃手机盖板代理商，符合公司经营方向，同时业务链上下游包括最终用户华为都是头部企业，风险可控收益稳定。从业务拓展的角度，成为头部企业维信诺的供应商，可为公司未来发展更多的产品销售带来极大的便利和支持。
5月16日，公司经营班子到苏州京东方杰恩特喜进行了现场考察，就合作模式与杰恩特喜再次进行了交流。
二、业务情况分析
公司成为杰恩特喜昆仑玻璃手机盖板代理商后，从杰恩特喜采购手机盖板，销售给维信诺下属的合肥维信诺电子有限公司和广州国显科技有限公司（以下分别简称“合肥维信诺”“广州国显”，我方采购供应商资格由杰恩特喜协助取得，为杰恩特喜除京东方体系公司外的独家代理）。业务上下游客户情况如下。
	项目
	杰恩特喜
	合肥维信诺
	广州国显

	成立时间
	2019/6/12
	2022/2/15
	2019/9/6

	注册地
	苏州吴江经济技术开发区大兢路1088
	合肥市新站区双凤路999号
	广州市增城区宁西街永宁大道80号

	人员规模
	1000—1999人
	200—300人
	3000—3999人

	注册资本
	10.05亿人民币
	15.3亿人民币
	56亿人民币

	实缴资本
	10.05亿人民币
	8.8亿人民币
	28.374亿人民币

	


股东
	
北京京东方视讯科技有限公司（70%）
韩国JNTC
CO.,LTD(30%)
	维信诺科技股份有限公
司（45.4545%）
合肥东欣投资有限公司
（45.4545%）
合肥鑫城控股集团有限公司（9.0909%）
	广州新型显示科技投资合
伙企业（有限合伙）（74.8214%）
维信诺科技股份有限公司（17.8571%）
广州市增城区产业投资集团有限公司（7.3214%）

	财务信息
	未公开
	未公开
	未公开

	
信用评级（企查查）
	评级12级，
信用表现卓越，当前处于良性循环状态，违约风险很低
	评级10级，信用表现优秀，经营和风险管理能力优秀，违约风险低
	评级9级，信用表现优秀，经营和风险管理能力好，违约风险低


（一）业务规模预测
据现场查看的资料显示，该业务自2022年11月起，截至2024年4月，实现销售收入约14亿元。预计从2024年6月份开始，每月订单金额将达到1亿元以上。
（二）主要商务条款
1.代理费：杰恩特喜销售给我方，由我方销售给合肥维信诺或者广州国显，代理费用为2.5%;
2.结算条件：我方付款后，杰恩特喜2～3天内发货，代理商和合肥维信诺或广州国显结算条件是交货后月结60天。（与我方商谈的结算条件与杰恩特喜和广州国显原来交易条件一致，我方已现场查阅了杰恩特喜和广州国显交易的相关资料）；
3.品质售后：由杰恩特喜负责，客户对我方的品质要求，我方背靠背转移给杰恩特喜负责。
4.物流运输：由杰恩特喜负责按与代理商签订的订单要求，送货到我方指定仓库。
（三）业务风险及防范措施
经分析，该业务主要风险为下游客户回款风险。合肥维信诺和广州国显虽是国有控股企业，信誉情况良好，但终端客户华为的回款是通过维信诺上市公司，打给合肥维信诺和广州国显，维信诺上市公司持续三年经营亏损，且金额较大，但维信诺上市公司经营性现金流近三年一直为正，且近期与合肥市人民政府达成合作意向，拟在合肥合作投资550亿元建设8.6代生产线项目。防范措施：如一旦出现特殊情况，公司要求杰恩特喜参照原来和维信诺的协议条款，通过停止给合肥维信诺或广州国显交货使其无法完成华为订单等方式协助公司收款，以此保障我方权益。上述方式已取得杰恩特喜口头同意。（经现场查阅杰恩特喜和维信诺签署的保证回款协议，协议约定如维信诺不能按时付款，杰恩特喜有权停止发货，并将逾期信息披露给华为，维信诺无条件同意华为将应付维信诺货款优先支付给杰恩特喜，华为内部针对维信诺逾期付款双方签署的保证回款协议，同时出具了会议记录对杰恩特喜收款予以保证。维信诺和杰恩特喜合作期间，平均付款周期96天，付款状况良好，仅有一笔付款逾期3天。）
三、财务指标预测
根据双方沟通情况，每月出货金额约1亿元，账期96天，资金周转率为4次/年，全年预计可实现销售额12亿元，需要3亿元资金。所有向原厂的采购，是按客户需求下单，没有库存风险。代理费用2.5%，代理资金成本约为1%，（按集团给久和公司年化借款成本3.95%计算），扣除资金成本后销售毛利率约为1.5%，全年毛利约1800万元。现有团队能够支撑该业务，不需要额外增加其他管理费用。
我们选取了四川科瑞和长虹佳华（以下简称对标公司）两家公司的财务指标与该代理业务比较，该代理业务毛利率低于对标公司约1%，但利润率持平，因期间费用率低于对标公司。项目周转天数少于四川科瑞约24天，但与长虹佳华比差距较大。相关对比数据如下：
	项目
	四川科瑞
	长虹佳华
	久和新科技

	毛利率
	3.65%
	3.50%
	2.50%

	期间费用率
	2.57%
	2.45%
	1.2%

	毛利率-期间费用率
	1.08%
	1.05%
	1.30%

	现金周转期（天）
	123
	-10
	99


备注：对标公司采用的是2023年数据。
四、申请支持事项
经深九发与久和的经营班子论证分析，认为上述代理业务都是与链条上的头部企业合作，业务相对稳定，风险可控，也是久和转型升级的重要一步，请集团战发部审议，是否同意开展此业务。如可行，因久和没有增量资金开展上述代理业务，恳请集团为久和增加3亿元专项借款，用于上述代理京东方手机盖板业务。
特此报告。






久和新科技（深圳）有限公司
                               2024年5月31日
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